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Vermittlung der Anschlussfinanzierung fiir gewerblich genutzte Immobilien

Problemstellung:

Der Vorstand einer familiengefiihrten Immobilienverwal-
tungsgesellschaft wollte die Konditionen fiir die Finan-
zierung ihrer gewerblich genutzten Immobilien verbes-
sern. Zum Ablauf von Finanzierungsvertragen suchte er

nach giinstigeren Finanzierungsmoglichkeiten.
Vorgehensweise:

Dr. Boysen Consulting vermittelte den Kontakt zu weite-
ren Geschaftsbanken und holte Angebote fiir eine An-
schlussfinanzierung sowohl von dem derzeit finanzieren-
den Kreditinstitut als auch von Drittbanken ein. Es zeigte
sich, dass die neu angesprochenen Geschaftsbanken
deutlich bessere Konditionen anboten als das derzeit
finanzierende Kreditinstitut. Auch nach der Aufforde-
rung, das erste Angebot nachzubessern, blieb der Unter-

schied erheblich.

Die Finanzierung wurde deshalb abgel6st und einer der

neu angesprochenen Geschaftsbanken zugefiihrt.

Bei Ablauf eines weiteren Immobilienfinanzierungsver-
trages konnte auch dieser erfolgreich abgel6st und auf

die neue Geschéftsbank Gbertragen werden.

Ergebnis:

Die Immobilienverwaltungsgesellschaft wurde durch die
deutlich glinstigeren Anschlussfinanzierungen in die Lage

versetzt, interessante Summen zu sparen.
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